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= | CONFIRA A RELAGAO DE DISCIPLINAS:
- GESTAO DE EQUIPES.

- ESTRATEGIAS DE PRECIFICAGAO DE PRODUTOS E SERVICOS.
»  GESTAD ESTRATEGICA DE MARKETING.

= MIDIAS DIGITAIS E VENDA.

= FINANCAS PARA GESTORES.

= PLANEJAMENTO DE VENDAS.

- FORMACAO E DESENVOLVIMENTO DE EQUIPE DE VENDAS.

=~ DIREITO DO CONSUMIDOR.

- PLANEJAMENTO ESTRATEGICO.

+  PESQUISA DE MERCADO.

«  LEGISLACAQ E PLANEJAMENTO TRIBUTARIO.

+  RESPONSABILIDADE SOCIAL E SUSTENTABILIDADE.

+  ANALISE DE MERCADOS E PROJEGAO DE CENARIOS.

+ CONTABILIDADE EMPRESARIAL.

+  GESTAO DE CLIENTES.

+  DIREITO DO TRABALHO.

»  ANALISE DE INDICADORES E GESTAO DE DADOS .

J_\g 360 HORAS DE CURSO

Para mais informac®&es, converse com nosso analista de

Unil_asa"é mercado pelo whatsapp: (65) 9811-5897

Lucas do Rio Verde (65) 3549-7300




